
Wir stellen vor: Florian Hemmann

„Es macht mir Spaß, dass jeder Kunde / jeder Artikel besonders ist und es 
immer neue Herausforderungen gibt.“, sagt Hemmann schon nach seiner 
ersten Arbeitswoche bei Blanke Tech. In unserem Vertrieb ist er nicht 
nur Ansprechpartner für unsere Kunden, sondern unterstützt auch bei 
Bestellungen, Lieferscheinen und Rechnungen. Dabei kann er seine viel-
fältigen Erfahrungen aus vorherigen Tätigkeiten einbringen. 

Zum Start ins Berufsleben absolvierte Herr Hemmann eine Ausbildung als 
Automobilkaufmann, wo er sicherlich schon viele Drahtbiegeteile in Aktion 
sehen konnte. Danach sammelte er erste Erfahrungen im Vertrieb eines 
Produzenten von Federn und anderen Metallteilen. Bevor ihn sein Weg 
zu Blanke Tech führte, war er schließlich in der Disposition und Material-
beschaffung eines Automobiltechnikunternehmens tätig. Seine Erfahrungen 
aus der Automobilindustrie werden unseren Vertrieb sicherlich bereichern!

Unser Vertriebsteam hat Verstärkung be-
kommen: Seit dem 01. April unterstützt 
uns Florian Hemmann als Sachbearbeiter 
– doch er ist sicher kein Aprilscherz. Denn 
als Ansprechpartner für unsere Kunden 
ist er ein wichtiger Teil unseres Teams. 
Seine Zielstrebigkeit und sein Engagement 
machen ihn schon nach kurzer Zeit zu 
einem geschätzten Teammitglied!


